Qendér Inovacioni pér Turizmin dhe Agrobiznesin né Qarkun Shkodér

KARTELE E SIPERMARRJES

Afati aplikimit: 11.03.2020, ora 14.00

#G02Innovation éshté njé Qendér Inovacioni pér Turizmin dhe Agrobiznesin né Qarkun Shkodér.
Ajo ofron shérbime t€ asistencés teknike pér sipérmarrjet né turizém dhe agrobiznes. Qéllimi éshté
t€ inkurajojé inovacionin, rritien dhe konkurrueshmeéring e sipérmarrjeve né k&té rajon.
#GO2Innovation éshté njé partneritet i drejtuar nga Organizata pér Planifikim t€ Qéndrueshém
Urban GO2 né bashképunim me Shkollén Profesionale t& Turizmit "Hamdi Bushati” dhe Bashkiné
Vau Dejés. Ky partneritet funksionon si njé sipérmarrje policentrike me 3 gendra:
- Organizata GO?2
- Shkolla "Hamdi Bushat!”
- Bashkia Vau Dejés
NEé dispozicion t€ #G02Innovation, institucionet e mésipérme kané angazhuar kapacitete njerézore,
si dhe kané véné né dispozicion mjedise me infrastrukturé dhe teknologji profesionale pér t' ofruar
sipérmarrjeve;
- hapésiré té pérbashkét pune - rrjetézim dhe edukim
- késhillim dhe aftésim - marketim dhe certifikim
#G02Innovation mbéshtetet nga programi EU for Innovation i financuar nga BE dhe | zbatuar nga
SIDA dhe GIZ.

PROFILI:
NE kété hapésiré jepen informacione té pérgjithshme mbi sipérmarrjen dhe sipérmarrésin/t.

Emrii sipérmarrjes: | |

Adresa e sipérmarrjes: | |

Te\efon:| | E-mall: [ ‘ \Website: [ ‘

Sektori i sipérmarrijes:

TurizémD
akomodimD gastromomiD agjensi/guidéD artizanatD \TD marketim D
AgrobiznesD

perime/frutaD b. mjekésoreD vreshtari/bletari D blegtori/baxhoD mish/pesth

Niveli | sipérmarrjes:

ﬂ\lestarD p. fizik/b. vogé\D fermerD shbbD oqu biznesimadh/shka

Sipérmarrési/t (emér, mbiemér):| |

Datélindja: Data |:| Muaji S Vit E

Telefon: | | E-mall: | |

AFTESITE E SIPERMARRESIT: [Vlerésimi 30/100 piké]
Né kété hapésiré jepen informacione mbi aftésité dhe formimin profesional té sipérmarrésit
dhe/ose menaxherit/drejtuesit té sipérmarrjes.

Kush jané themeluesit e sipérmarrjes? |

Cfaré edukimi bazé dhe/ apo profesional kané mbaruar themeluesit?

|

Cfaré kualifikimi teknik dne aftésish praktike kané themeluesit lidhur me fushén né té cilén
vepron sipérmarrja juaj?

Cfaré eksperiencash té méparshme kané themeluesit dhe silidhen ato me sipérmarrjen?
Kush éshté/jané menaxheri apo drejtuesit e sipérmarrjes?

Cfaré kualifikimi teknik dhe aftésish praktike kané drejtuesit lidhur me fushén né té cilén vepron
sipérmarrja juaj?

|

Pse e keni nisur kété sipérmarrje dhe pse mendoni se ajo éshté e pérshtatshme pér ju?




OFERTA - PRODUKTET/ SHERBIMET KRYESORE [Vlerésimi 30/100 pike]
NE kété hapésiré jepen informacione mé té detajuara mbi sipérmarrjen.

Kur e keni nisur k&té sipérmarrje? |

A Eshté sipérmarrja e regjistruar si biznes formal? Po D Jo D

NIPT (nése po):| | Nr. personal (nésejo):|

Cilat jané llojet e produkteve/ shérbimeve gé ofron (do t€ ofroj€) sipérmarrja juaj dhe gé ju
sigurojné shumicén e té ardhurave tuaja? ’

Cfaré teknologjie dhe/ apo infrastrukture pérdor sipérmarrja pér té zhvilluar kété produkt/
shérbim? ’

Ku i shisni (do t'i shisni) produktet/ shérbimet pér klientét tuaj (vendodhja ku klientét i marrin/
blejné produktet/ shérbimet)? ’

Sa persona jané té punésuar ne 12 muajt e fundit dhe sa do té jené té punésuar gjaté 12
muajve 16 ardhshém né kété sipérmarrje? |

KERKESA - TREGU DHE KONKURRENCA [Vlerésimi: 30/100 pike]
NE kété hapésiré jepen informacione mé té detajuara mbi ecuriné e sipérmarrjes né raport me
tregun dhe konkurrencén.

Kush jané (do té jené) klientét kryesoré gé blejné (do té blejné) produktet/ shérbimet tuaja”?
*Jepni njé profil té pérgjithshém té klientit - origjina, mosha, gjinia, profesion.

Cilat prej "nevojave" apo ‘problemeve” kryesore té klientéve i plotésoni/ zgjidhni ju me produktet/
shérbimet tuaja? Pér ¢faré do té jené té interesuar klientét t& paguajné pér produktet/ shérbimet
tuaja? ’

Sa klienté keni patur gjaté 12 muajve té fundit dhe sa mendoni se do té keni gjaté 12 muajve té
ardhshém? ’

Sa lek&/euro ka gené volumi i shitjeve gjaté 12 muajve té€ fundit dhe sa mendoni se do té jeté
gjaté 12 muajve té ardnshém? ’

Sa éshté kapaciteti | sipérmarrjes sua)? (Iit, kg, m, copé ose pérdorues, vizitoré, shtretér/tavolina/
ulése) |

Cilét jané konkurrentét tuaj kryesoré? ]
Cfaré avantazhesh (pikat e forta) kané konkurentét tuaj dne produktet/ shérbimet gé ata ofrojné
sot né treq? ’

Cfaré disavantazhesh (pikat e dobéta) kané konkurentét tuaj dhe produktet/ shérbimet gé ata
ofrojné sot né treg? ’

Cilat jané avantazhet (pikat e forta) té sipérmarrjes suaj krahasuar me konkurentét tuaj kryesoré
né treg? ‘

Cilat jané disavantazhet (pikat e dobéta) t€ sipérmarrjes suaj krahasuar me konkurentét tuaj
kryesoré né treg? ’

RISIA QE SJELL SIPERMARRJA JUAJ [Vlerésimi 10/100 pike]
Kjo hapésiré trajton risiné gé sjell (do té sjellé) sipérmarrja juaj.

Cfaré risie sjell (do té sjellé) sipérmarrja jug) - cilat jané té vegantat gé sillni ju né sektorin ku
vepron sipérmarrja juaj? |

Pse jané risi pér sektorin/zonén? ’

A keni rrjet bashképunimi me sipérmarrje t€ ngjashme né Qarkun e Shkodrés, Shaipéri, Ballkan e
meé gjeré? Si komunikoni me ta? ’

A krijoni rretézim pér t& nxitur zinxhirin e produkteve/ shérbimeve né sektorin e turizmit? Si
funksionon ky rrjetézim i krijuar?’

fvo
#GO2Innovation
+355696728877

innovation@go2albania.org
ORBITA www.go2albania.org/erbita

Shénim: Fushat me ngjyrén rozé jané té detyrueshme pér plotésim



